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Nouvelle édition de la brochure «Coits de production des légumes»

Maitrisez-vous vos colits de
production?

Fini I'époque quand les
maraichers pouvaient com-
penser les cultures peu
rentables par des cultures
plus lucratives. Les produc-
teurs qui prennent ce ris-
que aujourd’hui, doivent
s'attendre a une diminuti-
on sensible de leur capital
propre. La nouvelle édition
de la brochure «Colits de
production des légumes»
vous aide a éviter d'en arri-
ver la.

Thomas Wieland, directeur de la CCM,
Walter Koch, président du GT Economie
d’entreprise de I'UMS

Afin de subsister a long terme sur le
marché, les recettes tirées de la vente
des produits devraient générer un
bénéfice permettant de faire des in-
vestissements. Vu les importantes
fluctuations de prix, ce n'est évidem-
ment pas toujours possible. La grande
différence par rapport a autrefois,
c'est néanmoins l'important risque
existentiel qu'encourent les exploita-
tions cultivant des cultures dont le
prix de vente ne couvre pas les cots.
Une haute spécialisation, I'augmen-
tation des colts et la vive concurren-
ce en sont la cause. Il existe diverses
maniéres de rendre les cultures renta-
bles. Néanmoins, toutes les mesures

n‘ont pas le méme impact. L'approche
pragmatique constitue a optimiser sy-
stématiquement les facteurs se réper-
cutant le plus fortement sur le résul-
tat. En font partie, des hauts rende-
ments de bonne qualité, le prix de
vente ainsi que les principaux codts.
La mise en ceuvre nécessite de la per-
sévérance.

Il est important de connait-
re les colits

En vue d'améliorer la rentabilité ou de
réaliser des objectifs économique sup-
plémentaires, les maraichers établis-
sent depuis toujours de nombreux cal-
culs. En effet, comment connaitre au-
trement la limite de prix inférieure ou
savoir si une offre de prix et viable?
Un chef d'exploitation moderne a be-
soin de telles aides pour planifier, or-
ganiser et prendre des décisions fi-
nanciéres.

Actualisation d'une aide
éprouvée

Une version remaniée de la brochure
«Colts de production des légumes»
est a disposition depuis le début de
I'année. Les chiffres relatifs a 19 cul-
tures maraichéres Bio et a 60 cultures
SGA ont été revus, et les colts ont été
classés en positions fixes et variables.
Cette structure permet de savoir quels
facteurs constituent des colts princi-
paux pour une culture donnée et de
quelle maniére ces colts varient par
culture ou unité lorsqu‘un facteur est
optimisé. Le calcul comprend, de plus,
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La charge de travail peut étre mieux
calculée a I'aide de la brochure «Codts
de production des légumes».

un prix de vente, ce qui permet de cal-
culer la marge brute.

Divers calculs débouchent sur une
perte, et ce tant pour des cultures en
pleine terre que sous serres. Cela ris-
que fort d'étonner le lecteur dans un
premier temps. Les éditeurs sont né-
anmoins persuadés que cela corre-
spond a la réalité.

Les calculs correspondent a la situati-
on sur des exploitations bien gérées.
D'importantes variations existant tant
au niveau des colts que des recettes,
les calculs doivent étre adaptés a la si-
tuation particuliére de chaque exploi-
tation: p. ex. rendements plus élevés,
prix de vente différents ou frais struc-
turaux. Une version sur CD-Rom est
en préparation pour permettre de tel-
les adaptations individuelles.

VSGP

Les calculs intégrent le prix de re-
vient et la marge brute. Il en résulte
une aide efficace pour effectuer une
analyse de gestion et pour |'optimi-
sation. La marge brute 2 indique,
par exemple, quel montant reste
pour couvrir les frais généraux d'une
culture. Font p. ex. partie des frais
généraux le prix du bail, I'amortisse-
ment de la serre, les frais admini-
stratifs et le risque. S'il peut étre ju-
stifié a court terme de commerciali-
ser des produits ne couvrant pas les
frais généraux, la situation ne sera
viable a long terme que si une mar-
ge brute 3 positive, tenant compte
de tous les collts, est atteinte.
Divers codts ont sensiblement aug-
mentés ces derniéres années, et le
déroulement du travail a changé. Le
calcul susmentionné, unique dans
toute la branche, est indispensable
a toute personne s'occupant des
colits de production ou des marges
brutes pour les cultures maraiche-
res. Notons pour finir que la vulga-
risation maraicheére, les instituts de
formation, les agences fiduciaires et
les assurances utilisent aussi la bro-
chure «Colts de production des lé-
gumes».
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